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Keine Hiuser von der Stange

Architekt Matthias Glatte setzt auf Rundumangebot — Neues Domizil auf Hornbachgelinde geplant

] ,.Kumplt:lt::n Service aut einer
Hand" — das verspricht das Unter-
nehmen Glatte Architekten und In-
genieure. 1994 hat sich der Diplom-
Ingenieur Matthias Glatte mit die-
sem Rundumangebot des Basens in
Neustadt selbststindig gemacht und
sich seither in jeder Hinsicht vergri-
Bert: Wom Domizil in der Linden-
strafe gﬂfcnnlu'.r der Feuerwehr ist
er im Oktober 2005 ins Quartier
Hornbach umgezogen, den Mitarbei-
terstab hat er auf jetzt acht Beschal
tigte und cinige freie Mitarbeiter ge-
steigert, und auch dic Umsatzzahlen
verzeichnen cinen Kurs nach oben.

%0 betrugen die Honorare im Jahr
2005 noch §35.000 Euro, im vergan-
genen |ahr waren es 550.000 Euro,
Die Bauleistungen, die unter Glattes
Regie ausguruﬁr! werden, suwnimie-
ren sich auf bis zu zehn Millionen
Ewro im Jahr. Bundesweir ist Glane
mil seinen Mitarbeitern titig, die
demnichst um zwei weitere Eolle-
gen verstirkt werden sollen.

Anfangs befasste sich Matthias
Glatte vor allem mit Projektstene:
rung und -controlling, auch als Gut-
achter im Baugewerbe - unter ande.
rem fiir Banken - war er titig. So hat
er sich einen Namen gemacht, Kun-
den hir neuc Projekte gewonnen.
Und ,um Einfluss auf dic Wirtschaft-
lichkeit und die Kosten nehmen zu
kinnen, bin ich zunchmend auch als
Plancr aufgetreten®, so Glatte.

Der Grokteil der Kunden kommt
aus Industrie und Gewerbe. Yon der
General- und Entwurfsplanung iiber
die Architekiur und weiter iiber Aus-
schreibungen, Vergaben und Baulei-
tung bis hin zur Abrechnung und In-
betrichnahmen reicht das Spektrum
der von Glatte geleisteten Arbeiten.
Dazu kommen jede Menge Dienst-
leistungen im technischen Sektor,
wie Wirmeridckgewinnmungssysteme
und Wirmeaufbereitung, Abwasser-
technik, Automatisierungstechnik
oder auch Lager und Logistik.

Mit diesem Romplettservice will
sich Glatte von der Konkurrenz abset-
zen, Zur Gewinnung von Neuwkun.
den Jleister” er sich inzwischen auch
eine Fachkraft fir Marketing und
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Hat immer einen Plan in der Tasche: Firmenchef Matthias Glatte, hier vor dem Gebiude der Firma Ruland in La-

chen-Speyerdorf, die erweitern mbchte. Clatte Gbernimmt die Planung.

Vertrieh. In den Vorjahren Jhabe ich
Gliick gehabt, dass ich Kunden hatte,
die immer weiter expandiert wnd da-
bei mich beschiftigt Ehﬂhl.‘.u". sagt der
Architekt. Doch damit wurde auch der
Jheimische” Markt in der Plalz ein we-
nig vernachlissigt, und das soll sich
jetzt indern. Doch auch in der Region

ibt ez bereits jetzt zahlreiche Objekte,
die Glattes Handsclrift tragen: der
Abenteuer-Eletterpark in Kandel bei.
spielsweise, Sanierung, Umbau und Er-
weiterung  des  spitklassizistischen
Herrenhauses des Weinguts Odinstal
in Wachenheim, in Neustadt die ehe-

malige Fahrradklinik oder das Verwal-
tungsgebiude von Motoren-Baader in
Lachen-Speyerdorf.

«E5 gibt noch jede Menge ldeen”

Der Einbau von Photovaltaikanlagen
und Einsatz erneuerbarer oder alterna-
tiver Energien ist filr Glatte ein wach-
sender Markt. Wichtig ist thm aber
trotz des wachsamen Blicks auf die
Kosten und Energiebilanz, dass er kei-
ne Gebdude ,von der Stange” plant,
sondern seine Hisuer auch das Auge
erfreuen - selbst wenn Rir manche
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Kunden die Asthetik ,eher eine un-
tergeordncte Rolle spiclt™, wie er cin-
riuwmt. Deshalb gehért beispiclwei-
g eine Laru‘lmtaﬁsa!daltr tin =u
den freien Mitarbeitern, die das Um-
feld und die AuBenanlagen nach
Wunsch plant. Kinftig will Glatte
verstarkt bei Wettbewerben teilneh-
e, Wi Zu Zeigen, wozlw sein Team
fahig ist. .Es gibt noch jede Menge
Ideen und Rawm zum Wachsen®,
blickt er zuversichtlich in die Zu-
kunft und plant, auf dem Hombach-
gelinde ein newes Domizil zu errich-
ten — wm weiter zu wachsen. (ted)




